


Cómo enfrentar nuestros 
diferentes duelos 

de la vida





¿Están 
preparados?

ü¿Si en este momento
recibieran esa llamada,
ya todos 1enen un plan
a seguir?



¿Qué es lo que 
estamos 
buscando 
todos?

üPAZ!!!
ü ¡El acompañamiento que necesitan! 
üResolver y solucionar todo para lo que ustedes no 

;enen en mente en ese momento. 
üLes brindamos esa seguridad de que aún en la 

tormenta todo va a salir bien. 
üEs un rayito de luz. 





¡Gracias a la 
asociación tienen 
el beneficio 
corporativo!!

üPlanes que van desde los
¢3.500 hasta los ¢14.900.

üDonde van a tener TODO
lo que se necesita para un
evento de este tipo.



¿Tiene usted un millón y medio 
de colones?

ü¿Guardado para gastarlo en este /po de situación
o qué van a hacer en ese momento… rifas? o
dejarles la congoja a sus familiares para tener que
resolver en menos de 24h.



Y me van a 
decir: 

ü¡Qué pereza pagar eso!
ü¿Se rebaja TODOS LOS MESES?
üYo no tengo nadie que se esté 

muriendo..
ü¡Estoy muy joven ni pienso en 

eso!
üNo lo necesito. 



Les voy a 
contestar

üPereza sería necesitarlo y no
tenerlo, como la CCSS.

üSÍ se rebaja todos los meses.
Pero también usted y 9
personas están protegidas en
todos esos meses. Y así se
fallezcan los 10, a mí me toca
cubrir los 10 funerales.



üEl PEOR momento llega en
cualquier momento, nadie
está con plan de morirse.

üNadie está exento….
üLo importante es que usted

ya 1ene la seguridad de que
dejó a su familia preparada
con un plan para que no
tengan que correr con
gastos innecesarios y que
usted mismo cubrió.



Hablemos de los 
planes



1. De 4 – 10 personas. 
2. Núcleo Familiar o 

excepción. 
3. Incluye ambos 

servicios.
4. Muerte múlAple. (la 

letra pequeñita) 
5. Patología. 
6. Capillas en todo el 

país. 
7. Traslado nacional.
8. Tiempos de 

carencia.
9. Incluye mascotas. 
10. Descuentos. 
11.Reembolso de la 

capilla eclesiásAca. 





ü¢5600 mensuales, que
son ¢67200 anuales.

üPor 10 años son ¢672
000.

üPor 20 años son ¢1 344
000.

üO sea que ni siquiera en
10 años me han pagado
un servicio que hoy en
día vale ¢1 200 000.

üY que en 20 años va a
valer más.

üY mínimo en ese Aempo
se usó una vez.



ü¡PERO QUE SIEMPRE 
TUVO LA 
TRANQUILIDAD DE 
QUE SI LO REQUERÍA 
LO PODÍA USAR! 

ü¡ESE ES REALMENTE 
EL PRECIO Y LO QUE 
VALE!



Su asesor:
üEstá disponible 24/7.

üPuede consultarle sobre 
su plan. 

üCo;zar servicios. 

üActualizar datos, 
beneficiarios y póliza. 

üSus;tuir beneficiarios y 
espacios. 



Muchas Gracias




